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La Fundación Para el Desarrollo Frutícola en el marco de sus actividades realizadas en 

el año 2007 en el Nodo Tecnológico de Cítricos y Paltos de la Región del Libertador 

General Bernardo O`Higgins, ha desarrollado un “Manual General de Instrumentos 

del Estado como Apoyo al Desarrollo de los Productores Frutícolas”

Existen muchos instrumentos de apoyo del Estado como ayuda a los productores 

frutícolas los cuales son otorgados por instituciones como la Corporación de Fomento 

a la Producción (CORFO) e Innova, Fundación Para la Innovación Agraria (FIA), Servicio 

Agrícola y Ganadero (SAG), ProChile,  Comisión Nacional de Riego  (CNR) y el Instituto 

Nacional de Desarrollo Agropecuario (Indap).

Los instrumentos de apoyo de la Corporación de Fomento a la Producción 

(CORFO) se clasifican en instrumentos para el fomento, para la innovación, para el 

emprendimiento y la inversión. Estos instrumentos son un real aporte a la gestión 

productiva, de gestión de calidad (BPA, HACCP), formación empresarial, búsqueda de 

nuevas e innovadoras tecnologías en el extranjero y financiamientos de proyectos de 

inversión para los productores frutícolas.

Las fuentes de información para la elaboración de este manual fueron directamente 

las instituciones mencionadas anteriormente las que prestaron su colaboración para 

llevar a buen término el presente documento. 

Este manual que se pone a disposición de todos los actores del sector agrícola del 

país, tiene como objetivo facilitar el uso de instrumentos por parte de los productores 

frutícolas para mejorar su competitividad agrícola. Por ello el manual se ha escrito en 

un lenguaje de fácil comprensión para los productores complementado con cuadros 

explicativos y diagramas.

Ricardo Adonis Ponce

Gerente Técnico

Fundación para el Desarrollo Frutícola

Prólogo
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CAPITULO I:

Introducción
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Existen muchos instrumentos de apoyo a los productores frutícolas los cuales son otorgados por 
instituciones del Estado como Corporación de Fomento a la Producción (Corfo) e Innova, Fundación 
Para la Innovación Agraria (FIA), Servicio Agrícola y Ganadero (SAG), ProChile y Comisión Nacional 
de Riego (CNR). Para más detalle ver figura No1. 

I. Introducción

Figura No1: Instrumentos del Estado - Apoyo al desarrollo de los productores frutícolas

A continuación se describirá en detalle los instrumentos de fomento, emprendimiento, innovación 
e inversión que tiene cada una de las instituciones del Estado de Chile, relacionados con el sector 
agrícola (ver Cuadro No 1).

Fuente: Elaborado por FDF, año 2007.
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C A P I T U L O  1 :  I N T R O D U C C I O N

Cuadro No1: Instrumentos del Estado de utilidad para el sector agrícola

Fuente: Elaborado en base a Corfo, FIA, ProChile y Comisión Nacional de Riego, año 2007.

¿Qué necesita el productor agrícola? Instrumento del Estado 
que lo apoya

Institución 
del Estado

Ver
pág. NoNo

 1 Certificar su predio en Buenas Prácticas  Fomento a la Calidad Corfo 13  Agrícolas

 2 Certificar su packing frutícola en HACCP Fomento a la Calidad Corfo 13

 3 Generar un proyecto de negocio asociativo para Proyectos Asociativos  
  aumentar producción, mejorar comercialización Fomento (Profo) Corfo 15
  y gestión empresarial

 4 Exportadores y productores agrícolas necesitan Programa Desarrollo  aumentar su abastecimiento, aumentar su pro- Proveedores (PDP) Corfo 17
  ducción y mejorar su gestión empresarial

 5 Consultoría en formación empresarial, procesos Fondo de Asistencia  productivos, diseño gráfico, planificación estra- Técnica (FAT) Corfo 19
  tégica, marketing, comercialización y finanzas

 6 Realizar un proyecto de riego predial Programa de Pre 
   Inversión en Riego Corfo 21
   (PIR)

 7 Realizar una inversión medio ambiental Programa de Pre
   Inversión en Medio Corfo 22
   Ambiente (PIMA)

 8 Realizar una inversión en eficiencia energética Programa de Pre
   Inversión en Eficiencia Corfo 23
   Energética

 9 Realizar una misión tecnológica al extranjero Misiones Tecnológicas Corfo 27

 10 Realizar una pasantía tecnológica para capa- Pasantía Tecnológica Innova de
  citarse en el extranjero  Corfo 28

 11 Traer un consultor internacional para mejorar Consultoría Especializada Innova de 
  sus procesos productivos  Corfo 30

 12 Crear un nuevo producto, bien o servicio Innovación Empresarial Innova de  tecnológico que involucre investigación y  Individual Corfo 32
  desarrollo

 13 Que lo apoyen a introducir en el mercado su Apoyo a Negocios Innova de
  producto innovador Tecnológicos Corfo 33

 14 Apoyo en la difusión de su tecnología Programas de Difusión Innova de
   Tecnológica Corfo 35

 15 Financiar un proyecto de negocio innovador Programa Capital Semilla Corfo 39

 16 Un crédito de inversión de largo plazo para el Crédito Corfo Corfo 43  desarrollo de su empresa o predio agrícola Inversión Pyme

 17 Realizar un estudio de pre - factibilidad de Estudios y/o Asesorías
  inversión especializadas en etapas de Corfo 44
   Pre Inversión (Todo Chile)

 18 Realizar un estudio de pre inversión para Estudios de Pre Inversión 
  proyectos de fuentes renovables no para proyectos de fuentes Corfo 44  convencionales renovables no conven-
   cionales (ERNC)

 19  Participar en un evento técnico como seminarios, Participación en Eventos FIA 49  simposios y ferias tecnológicas

 20 Estudiar el mercado agropecuario, comporta- Innovación en Marketing  miento de consumidores, tendencias de Agroalimentario FIA 49
  productos alimenticios, etc.
 
 21 Promover exportaciones agropecuarias Fondo de Promoción de
   Exportaciones ProChile 50
   Silvoagropecuarias (FPESA)

 22 Promover exportaciones agropecuarias en Programa de Internaciona- 
  usuarios de Indap lización para la ProChile 50
   Agricultura Campesina

 23 Realizar inversiones en sistemas de tecnificación Ley 18.450 de Fomento Comisión
  del riego al Riego Nacional 53
    de Riego
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C A P I T U L O  1 :  I N T R O D U C C I O N  A  L A S  P R O P I E D A D E S  D E L  S U E L O

CAPITULO II:

Instrumentos Corfo 
de fomento para el 

mejoramiento
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2.1.  Fomento a la Calidad

Este en un Instrumento que sirve para que empresas puedan demostrar a sus clientes, proveedores 
y a su entorno en general que cumplen con estándares de gestión reconocidos nacional e 
internacionalmente, mediante una certificación. En la figura No2 se observa cómo su empresa 
puede certificarse en un protocolo de certificación reconocido internacionalmente.

2. Instrumentos Corfo de fomento para el
    mejoramiento

Figura No2: Fomento a la Calidad

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.
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de hasta 100.000 Unidades 

de Fomento (U.F.)

Individual o Colectiva

2.1.1. ¿En qué consiste?

Es un aporte monetario que cubre parte del costo de una consultoría especializada para incorporar 
en ellas sistemas o estándares de gestión con evaluación de conformidad certificable o verificable, 
tales como las normas:

• Buenas Prácticas Agrícolas (BPA): Para asegurar inocuidad del producto, minimizar el impacto 
de la producción en el medioambiente y proteger la salud y bienestar de los trabajadores. Ej.: 
ChileGAP. 

• Análisis de Riesgos y Control de Puntos Críticos (HACCP): Para identificar y solucionar riesgos 
sanitarios en procesos de packing y agroindustria. 

• Norma Chilena (NCh 2909): Para instalar las capacidades en todos los ámbitos de la gestión, 
contemplando estrategia, liderazgo, gestión de personas, financiera y ambiental, entre otros.

• Sistema de Gestión de Calidad (ISO 9001): Para el aseguramiento de la calidad de la gestión, 
abriendo la posibilidad de nuevos mercados.
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C A P I T U L O  2 :  I N S T R U M E N T O S  C O R F O  D E  F O M E N T O  P A R A  E L  M E J O R A M I E N T O

• Sistema de Gestión Medio Ambiental (ISO 14001): Para que las empresas establezcan 
procedimientos que transparenten la gestión ambiental.

• Sistemas de Gestión de Salud y Seguridad Laboral (OHSAS 18001): Para identificar, analizar, 
evaluar, controlar o eliminar los riesgos de accidentes y enfermedades de personas en el 
trabajo, y mejorar su desempeño.

• Acuerdo de Producción Limpia (APL): Para cumplir con los acuerdos de producción limpia en su 
empresa.

El Focal se ha dividido en dos (2) etapa sucesivas:

• La primera etapa (Modulo I y II) incluye un diagnóstico y las actividades necesarias para 
implementación de un sistema o estándar de gestión. Tiene una duración máxima de 12 
meses.

• La segunda etapa, de verificación (Certificación), consiste en la evaluación de conformidad 
para posteriormente emitir un certificado o documento que formaliza el cumplimiento de los 
requisitos establecidos en un sistema o estándar de gestión. Esta etapa sólo se puede realizar 
en forma individual por cada Pyme. Tiene una duración máxima de 1 mes.

2.1.2. ¿Qué aporta CORFO?

A continuación se observa los aportes de Corfo por sistema de gestión

Cuadro No2: Financiamiento de Corfo a Sistemas de Gestión de Calidad

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

 Etapas Etapa/Tipo 
Modalidad

 
BPA HACCP

 NCh ISO ISO OSHAS 
APL

      2909 9001 14001 18001

  Cofinanciamiento  50% 50% 70% 50% 50% 50% 70%

  Módulo I Individual (UF) 20 50 60 80 80 40 100

  (Diagnóstico) Colectivo (UF) 15 40 50 70 70 30 80

 
Primera

 Módulo II Individual (UF) 130 130 150 220 220 100 300

 

Etapa

 (Implementación) Colectivo (UF) 115 120 140 200 200 90 270

  Total Individual (UF) 150 180 210 300 300 140 400

  (Módulo I + II) Colectivo (UF) 130 160 190 270 270 120 350

 Segunda Verificación Financiamiento (%) 50 50 90 50 50 50 70

 Etapa (Certificación) Individual (UF) 13 50 45 50 50 50 60 

2.1.3. ¿Cómo se accede?

A través de los Agentes Operadores Intermediarios de CORFO de la Región de O’Higgins (Codesser, 
Copeval S.A., Corporación Chilena del Vino - CCV y Sercotec), quienes entregan a la empresa 
información sobre requisitos y procedimientos, orientación técnica en contenidos y alcances de 
estas consultorías, así como antecedentes de los consultores. Para el caso de las certificaciones, se 
accede a través de las Dirección Regional de CORFO de la Región de O’Higgins ubicada en Rancagua 
en  Germán Riesco No230, piso 8, Fono: (56 - 72) 207600.

2.1.4. Caso real de utilización del instrumento Focal

Implementación protocolo ChileGAP®

• Productor: José Moreno Carreño.
• Lugar: Fundo Los Molinos, VI - R., Santa Cruz.
• Giro productivo: productor de Ciruelos D’Agen.
• Duración de las etapas:
• Diagnóstico: Septiembre de 2006
• Implementación: Octubre de 2006 a Noviembre de 2007.
• Certificación (Verificación): por realizar.
• Objetivos logrados: El productor implementó el protocolo ChileGAP en su predio de 

ciruelos D’Agen.
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• Consultor: Fundación para el Desarrollo Frutícola (FDF).
• Agente Operador Intermediario: Codesser, Región de O’Higgins

2.2.  Proyectos Asociativos de Fomento (Profo)

Este instrumento sirve para apoyar la creación y desarrollo de nuevos negocios que por su 
naturaleza o magnitud pueden abordarse mejor en forma conjunta, generando así una nueva 
empresa asociativa con mayores capacidades y competitividad. En la figura No 3 se observa como un 
grupo de empresas puede desarrollar una nueva empresa para un proyecto agrícola.

Figura No3: Proyectos Asociativos de Fomento (Profo)

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.
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empresarial

Instrumento de Fomento 
(Corfo) que lo apoya

Proyecto Asociativo de 
Fomento (Profo)

¿Cómo se accede?

Primera Etapa: Formulación

Segunda Etapa: Ejecución

Tercera Etapa: Desarrollo

2.2.1.  ¿En qué consiste?

Es un aporte monetario que cubre parte del costo de la preparación y ejecución de un proyecto 
de negocio asociativo, desarrollado por grupos de al menos 5 empresas, destinado a lograr metas 
comunes de aumento de competitividad, tanto para el grupo como para cada empresa integrante 
de este Proyecto Asociativo de Fomento.

Foto No 1: Bodega Fitosanitarios
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Las actividades se dividen en tres etapas (ver figura No 4): 

Figura No 4: Etapas Profo

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

Etapa 1
Formulación

Es un apoyo a 
la elaboración 

del proyecto de 
negocio asociativo, 

estableciendo el 
modo de ejecución. 

Esta etapa dura 
máximo un año.

Etapa 2
Ejecución

Se concreta el 
proyecto de 

negocio asociativo 
elaborado en 
la etapa de 

formulación. 
Esta etapa dura 

máximo dos años.

Etapa 3
Desarrollo

Consiste en ejecutar 
la estrategia 

de crecimiento 
diseñada para la 
nueva empresa. 

Esta etapa 
dura máximo tres 

años.

2.2.2. ¿Cuál es el aporte de CORFO?

El aporte de CORFO para cada etapa es el siguiente (ver cuadro No 3):

Cuadro No 3: Financiamiento de Corfo a Proyectos Asociativos de Fomento

 
Etapa

 Cofinanciamiento Máximo aporte Corfo

  Corfo (%) Etapa Valor U.F.

 Formulación 50% Por grupo (U.F.) 800

 Ejecución 50% Anual (U.F.) 3000

 Desarrollo 50% Anual (U.F.) 3000

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

2.2.3. ¿Cómo se accede?

A través de los Agentes Operadores Intermediarios de CORFO de la Región de O’Higgins (Codesser, 
Copeval S.A., Corporación Chilena del Vino - CCV y Sercotec), quienes entregan información sobre 
los requisitos y procedimientos del instrumento PROFO, orientación técnica en contenidos y alcances 
de estos proyectos.

 

2.2.4.  Caso real de utilización del instrumento Profo

Profo comercial - exportación

• Empresa: Comercial Santa Matilde Ltda.
• Lugar: Polpaico, R.M.
• Giro productivo: Producción y exportaciones
• Duración Profo: 3 años
• Objetivos logrados: Desarrollo, producción y comercialización de orégano.
• Agente Operador Intermediario: Codesser, Región Metropolitana.
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Foto No 2: Producción agrícola de orégano, Comercial Santa 
Matilde Ltda. (Til-Til, RM)

2.3.  Programa de Desarrollo de Proveedores (PDP)

Orientado a fortalecer relaciones provechosas entre una gran empresa demandante (Exportadora - 
Agroindustria) y sus productores agrícolas (proveedores) de menor tamaño, los cuales, apropiándose 
de los beneficios del programa de desarrollo y transferencia de conocimientos, logran un mercado 
estable, en tanto la empresa se asegura un abastecimiento permanente y de calidad. Este programa 
de fomento requiere una cantidad mínima de 20 productores agrícolas. En la figura No 5 se observa 
un PDP.

Figura No5: Programa Desarrollo Proveedores (PDP)

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

Agroindustria y/o 
Exportadora desean 

aumentar su producción, 
un abastecimiento seguro 

y de calidad

Instrumento de Fomento 
(Corfo) que lo apoya

Se unen

Productores frutícolas requieren 
aumentar su producción, 

certificar sus predios BPA y 
mejorar su gestión empresarial 

(mínimo 20)

Programa de 
Desarrollo de 

Proveedores (PDP)

Etapas del PDP

Primera Etapa: Diagnóstico

Segunda Etapa: Desarrollo

Requisitos de 
la empresa

Empresa Demandante 
(ventas superiores a 

100.000 U.F.) y Productores 
Agrícolas (20 mínimo y 
con ventas menores a 

100.000 U.F.)

¿Cómo se accede?
A través de Agentes 

Operadores Corfo de la 
Región

2.3.1.  ¿En qué consiste?

Es un aporte que cubre parte del costo de un conjunto de acciones como consultoría, transferencia 
tecnológica y entrenamiento comprendidas en un plan de desarrollo de las empresas productoras 
agrícolas que proveen a una empresa exportadora o agroindustria de mayor tamaño.
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Figura No 6: Etapas PDP

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

Etapa 2
Desarrollo

Etapa 1
Diagnóstico

Se determinan áreas de negocio que 
la empresa desea desarrollar con un 

grupo de productores. 
Se diseña propuesta de desarrollo, 

que fortalezca capacidades de 
productores, de acuerdo a un 

estudio preliminar de fortalezas y 
debilidades. La duración máxima de 

esta etapa es de seis (6) meses.

Las actividades de un PDP se dividen en dos etapas (ver figura No6): 

Se lleva a cabo plan de desarrollo de 
productores agrícolas, elaborado en etapa 

de diagnóstico. Son apoyos expertos a 
estas empresas, para hacer más eficiente 
su producción y gestión, adaptarse a los 

estándares y normas exigidas por los 
mercados de destino y construir una cadena 

productiva mejor integrada. La duración 
máxima de esta etapa es de tres (3) años.

C A P I T U L O  2 :  I N S T R U M E N T O S  C O R F O  D E  F O M E N T O  P A R A  E L  M E J O R A M I E N T O

Cuadro No 3: Financiamiento de Corfo a Programa de Desarrollo de Proveedores

 Etapa Cofinanciamiento Máximo Valor
  Corfo (%) aporte (U.F.)

 Diagnóstico 50% Diagnóstico (U.F.) 400

 Desarrollo 50% Anual (U.F.) 3000

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

2.3.2. ¿Cuál es el aporte de CORFO?

El aporte de CORFO para cada etapa es el siguiente (ver cuadro No4):

2.3.3.  ¿Cómo se accede?

A través de los Agentes Operadores Intermediarios de CORFO de la Región de O’Higgins (Codesser, Copeval 
S.A., Corporación Chilena del Vino - CCV y Sercotec), quienes entregan información sobre los requisitos y 
procedimientos del instrumento PDP, orientación técnica, contenidos y alcances de este instrumento.

 

2.3.4.  Caso real de utilización del instrumento (Programa Desarrollo Proveedores)

• Empresa: David del Curto S.A.
• Lugar: Planta Requinoa, Región de O’Higgins.
• Giro productivo: Exportación de fruta fresca
• Duración de las etapas:
• Diagnóstico: 3 meses
• Desarrollo: comenzó en Agosto de 2007
• Objetivos del PDP: Generar un proceso de mejora permanente de los proveedores, orientado 

a la gestión productiva, gestión administrativa y trazabilidad en los proveedores de David del 
Curto S.A. (Planta Requinoa).

• Consultor: Fundación Para El Desarrollo Frutícola 
• Agente Operador Intermediario: Codesser, Región de O’Higgins.
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C A P I T U L O  2 :  I N S T R U M E N T O S  C O R F O  D E  F O M E N T O  P A R A  E L  M E J O R A M I E N T O

2.4.  Fondo de Asistencia Técnica (FAT)

Esta herramienta de fomento de CORFO, a través de consultorías especializadas incorpora en la empresa 
técnicas de gestión que le permitan mejorar su competitividad. En la figura No 7 se observa el diagrama 
del FAT.

Figura No 7: Diagrama Fondo Asistencia Técnica (FAT)

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

Fondo de 
Asistencia Técnica 

(FAT)
Requisitos

Empresario y/o Productor 
Agrícola con ventas anuales 

de hasta 100.000 U.F.

Instrumento de Fomento 
(Corfo) que lo apoya

¿Cómo se accede?

A través de Agentes 
Operadores Corfo de 

la Región

Modalidad 
Individual o 

Colectiva

Sirve para

Incorporar en la empresa 
técnicas de gestión para 

mejorar competitividad vía 
consultoría especializada

2.4.1.  ¿En qué consiste?

Es un aporte no reembolsable que cubre parte del costo de una asesoría especializada, contratada con 
el fin de mejorar la gestión de la empresa. Las consultorías pueden ser en áreas tales como formación 
empresarial, finanzas, diseño, procesos productivos, comercialización, marketing, planificación estratégica 
y otras. 

Este instrumento puede ser utilizado en dos modalidades: Individual o Colectiva.

• FAT Individual: consultoría realizada a la empresa en un ámbito de gestión específico, sobre la 
base de un diagnóstico.

• FAT Colectivo: consultoría realizada a un grupo de al menos tres productores, sectorial o 
temáticamente afines, sobre la base de una caracterización de las empresas y una evaluación de 
la pertinencia del proyecto colectivo.
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C A P I T U L O  2 :  I N S T R U M E N T O S  C O R F O  D E  F O M E N T O  P A R A  E L  M E J O R A M I E N T O

Cuadro No 3: Financiamiento de Corfo a Programa de Desarrollo de Proveedores

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

2.4.2.  ¿Qué aporta CORFO?

Para cada asistencia técnica, CORFO puede aportar: 

 Fondo Asistencia Modalidad Aporte Aporte
 Técnica  Corfo Empresa

 Diagnóstico Individual (UF) 17 3

 
Asistencia técnica

 Individual - Mínimo (UF) 30 30

  Individual Máximo (UF) 150 150

 Caracterización y Colectivo (UF/Empresa) 5 2

 
evaluación pertinencia

 
Colectivo - Mínimo (UF/Empresa) 60 60

 
Asistencia técnica

 Colectivo - Máximo (UF/Empresa) 100 100

2.4.3.  Algunos programas especiales FAT

• FAT Formación Empresarial: Asistencia técnica para la realización de consultorías, orientadas 
a la formación y desarrollo de la capacidad empresarial, enfatizando una actitud más tenaz 
por parte del empresariado. Opera sólo en modalidad colectiva y posee una etapa inicial de 
asistencia técnica.

• FAT Producción Limpia: Asistencia técnica que consiste en integrar e introducir prácticas de 
producción limpia de baja inversión (denominadas “tecnologías blandas”), optimizando la 
gestión de la empresa tanto en términos productivos como medioambientales.

2.4.4.  ¿Cómo se accede?

A través de los Agentes Operadores Intermediarios de CORFO de la Región de O’Higgins (Codesser, Copeval 
S.A., Corporación Chilena del Vino - CCV y Sercotec), quienes entregan información sobre los requisitos y 
procedimientos del instrumento FAT, orientación técnica, contenidos y alcances de este instrumento, así 
como antecedentes de los consultores.

2.4.5.- Caso real de utilización del FAT

• Empresa: Agrofrutícola Los Torunos Ltda.
• Lugar: Graneros, Región de O’Higgins. 
• Giro productivo: Producción frutícola.
• Duración de las etapas:
• Diagnóstico: dos meses del FAT - CG (caso general)
• Asistencia Técnica: tres meses del FAT - CG (caso general)
• Objetivos logrados: Establecer un sistema de gestión productiva integral (fertilidad, riego, 

manejo integrado de plagas, gestión de residuos y conservación del medio ambiente). 
• Consultor: Fundación Para El Desarrollo Frutícola 
• Agente Operador Intermediario: Copeval S.A. - DSI O’Higgins.

Foto No 3: Perales en predio de Graneros
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C A P I T U L O  2 :  I N S T R U M E N T O S  C O R F O  D E  F O M E N T O  P A R A  E L  M E J O R A M I E N T O

2.5.  Programa de Proyectos de Pre Inversión en Riego (PIR)

El programa sirve para determinar especificaciones técnicas, recursos físicos y humanos y requerimientos 
financieros que demandan la materialización de una inversión en riego, su evaluación económica y 
fuentes de financiamiento. En la figura No 8 se observa el programa.

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

Figura No 8: Diagrama Programa de Pre Inversión en Riego (PIR)

Requiero estudiar las especificaciones técnicas, recursos físicos, humanos, 
requerimientos financieros, evaluación económica y fuentes de financiamiento 

para materializar la inversión en riego en mi predio frutícola

Instrumento de Fomento 
(Corfo) que lo apoya

Pre Inversión en 
Riego (PIR)Requisitos

Productores Agrícolas y 
Organizaciones de Usuarios 

de Aguas con ventas de 
hasta 1.000.000 U.F.

A través de Agentes 
Operadores Corfo de la 

Región

Financiamiento

CORFO cubre hasta 70% 
(costo total consultoría). El 
tope es 150 UF si se trata 
de un proyecto de riego 
intrapredial y de 450 UF 

en el caso de un proyecto 
extra predial.

¿Cómo se accede?

2.5.1.  ¿En qué consiste?

Consiste en un aporte de CORFO que cubre parte del costo de la contratación de una consultoría 
especializada en riego por parte de la empresa.

2.5.2.  ¿Cómo se accede?

A través de los Agentes Operadores Intermediarios de CORFO de la Región de O’Higgins (Codesser, 
Copeval S.A., Corporación Chilena del Vino - CCV y Sercotec), que entregan información sobre los 
requisitos y procedimientos del instrumento Preinversión, orientación técnica en contenidos y alcances 
de estas consultorías, así como antecedentes de los consultores.

2.5.3.  Caso real de utilización del Pre Inversión en Riego (PIR)

• Empresa: Inversiones Cocalán Ltda. 
• Lugar: Las Cabras, Región de O’Higgins. 
• Giro productivo: Agrícola.
• Duración de las etapas:
• Diagnóstico: 1 mes
• Asistencia Técnica: dentro del mes
• Objetivos logrados: Incorporación de 26 hectáreas de riego tecnificado (micro aspersión).
• Consultor: Nelson Caro Riveros (Ingeniero Agrónomo).
• Agente Operador Intermediario: Codesser, Región de O’Higgins.

Foto No 4: Tranque y caseta control riego tecnificado 
(Inversiones Cocalán Ltda.)
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2.6.  Programa Preinversión Medio Ambiente

Apoya la toma de decisiones sobre inversiones preventivas y/o de control orientadas a minimizar los 
impactos ambientales de las empresas y mejorar su productividad, mediante la selección de alternativas 
de inversión óptimas en términos técnicos, económicos y financieros. En la figura No 9 se observa el 
programa.

2.6.1.  ¿En qué consiste?

Consiste en un aporte de CORFO que cubre parte del costo de la contratación de una consultoría 
especializada por parte de una empresa.

2.6.2.  Caso real de utilización del Pre Inversión en Medio Ambiente (PIMA)

• Empresa: Progranja S.A.
• Lugar: La Leonera (Codegua) 
• Giro productivo: Cría de cerdos
• Duración de las etapas: estimado 2 meses
• Objetivo logrado: Mejoramiento en tratamiento de Riles del plantel de cerdos.
• Consultor: Edgardo Valdés Araya.
• Agente Operador Intermediario: Codesser, Región de O’Higgins.

Figura No 9: Diagrama Programa de Pre Inversión en Medio Ambiente

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

Necesitan una consultoría que minimice impactos medio 
ambientales mediante selección de alternativas de inversión 

óptima tanto técnica, económica y financieramente, para 
mejorar la productividad.

Instrumento de Fomento 
(Corfo) que lo apoya

Pre Inversión en 
Medio AmbienteRequisitos

Productores Agrícolas y 
Empresas de Servicios 
con ventas de hasta 

1.000.000 U.F. que hayan 
implementado prácticas 

de producción limpia 
(tecnologías blandas)

CORFO aporta hasta 50% 
(costo total consultoría). 

El tope máximo es de 200 UF

Financiamiento

¿Cómo se accede?

A través de Agentes 
Operadores Corfo de 

la Región

C A P I T U L O  2 :  I N S T R U M E N T O S  C O R F O  D E  F O M E N T O  P A R A  E L  M E J O R A M I E N T O
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2.7.  Programa Preinversión Eficiencia Energética

Este programa apoya la realización de estudios que permitan identificar y evaluar técnica, económica y 
financieramente alternativas de inversión para la optimización del uso energético y reducción de costos 
asociados a su uso. La postulación se realiza en forma individual al fondo. En la figura No 10 se observa 
el programa.

Figura No 10: Diagrama Programa de Pre Inversión Eficiencia Energética

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

Necesitamos el apoyo de realización de estudios que 
identifiquen y evalúen técnica, económica y financieramente 
alternativas de inversión para optimizar el uso energético y 

reducción de costos asociados a su uso.

Instrumento de Fomento 
(Corfo) que lo apoya

Pre Inversión 
de Eficiencia 
Energética

Requisitos

Productores Agrícolas y 
Empresas de Servicios 
con ventas de hasta 

1.000.000 U.F. que hayan 
implementado prácticas 

de producción limpia 
(tecnologías blandas)

CORFO aporta hasta 50% 
(costo total consultoría). 

El tope máximo es de 200 UF

Financiamiento

Acciones del Instrumento

A través de Agentes 
Operadores Corfo de 

la Región

2.7.1.  ¿Cómo se accede?

A través de los Agentes Operadores Intermediarios de CORFO de la Región de O’Higgins (Codesser, Copeval 
S.A., Corporación Chilena del Vino - CCV y Sercotec), que entregan información sobre los requisitos y 
procedimientos del instrumento, orientación técnica en contenidos y alcances de estas consultorías, así 
como antecedentes de los consultores inscritos en el Instituto Nacional de Normalización (INN).

2.7.2.  Caso real de utilización del Pre Inversión en Eficiencia Energética (PIEE)

• Empresa: Avagar S.A.
• Lugar: Olivar, Región de O’Higgins.
• Giro productivo: Planta Deshidratadora
• Consultor: Ingeniería Proquilab Ltda.
• Agente Operador Intermediario: Codesser, Región de O’Higgins

C A P I T U L O  2 :  I N S T R U M E N T O S  C O R F O  D E  F O M E N T O  P A R A  E L  M E J O R A M I E N T O
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CAPITULO III:

Instrumentos para la 
innovación de Corfo 

(Innova)
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3.1.  Misiones Tecnológicas

Esta línea de financiamiento tecnológica apoya la ejecución de actividades que tienen por objetivo 
prospectar, difundir, transferir o adecuar tecnologías de gestión o de producción a las empresas, 
con el propósito de contribuir a su modernización productiva. En la figura No 11 se observa el 
instrumento de innovación.

3. Instrumentos para la innovación de Corfo
    (Innova)

Figura No 11: Diagrama Instrumento de Innovación Misiones Tecnológicas

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

Empresas privadas, públicas y entidades tecnológicas 
requieren que en el extranjero se prospecte, difunda, 

transfiera y adecúe tecnologías de gestión para contribuir a 
la modernización productiva (Mínimo 5 empresas)

Instrumento de Fomento 
(Corfo) que lo apoya

Misiones 
Tecnológicas¿Cómo se accede?

Oficinas de Innova en 
Santiago u oficinas 

regionales

Empresas con 
ventas menores
de 100.000 U.F.

Financiamiento

Innova financia 
hasta un 70%

Empresas con 
ventas de más 
de 100.000 U.F.

Innova financia 
hasta un 50%

Aporte máximo Innova de $ 45.000.000 
(pasajes, alojamiento, alimentación, asistencia 

eventos tecnológicos y gestión proyecto)

3.1.1. ¿En qué consiste?

Misiones tecnológicas al extranjero: presentadas por grupos asociativos de empresas en las que 
pueden participar ejecutivos, profesionales y técnicos representantes de las empresas asociadas 
y de instituciones tecnológicas vinculadas a la materia de la misión. Estas misiones pueden incluir 
visitas a empresas, universidades o centros de investigación y desarrollo tecnológico, que sean de 
interés para los asociados, asistencia a seminarios de especialización en modernas tecnologías de 
procesos, de producción y de gestión, y la concurrencia a ferias y exposiciones internacionales de 
contenido tecnológico relacionadas con el quehacer productivo de las empresas.

3.1.2.  ¿Cómo se accede?

A través de la oficinas de Innova Chile en Santiago y sus oficinas regionales
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3.1.3.  ¿Quiénes pueden acceder?

Entidades tecnológicas, empresas públicas, empresas privadas y cualquier entidad del sector privado 
que tenga personalidad jurídica. Deben acreditar capacidad técnica, administrativa y financiera 
para ejecutar el proyecto, no tener deudas morosas y ser capaces de entregar garantías de ejecución 
de los aportes de Innova Chile. Debe haber un mínimo de cinco (5) empresas que participen de la 
misión tecnológica.

3.1.4.- Caso real de utilización de Misión Tecnológica (INNOVA CORFO)

• Empresa gestora: Fundación Para El Desarrollo Frutícola
• Empresas participantes: Agrícola Serranías Ltda., Sociedad Agrícola Agua Viva Ltda, FDF, 

Jorge Schmidt y Cía. Ltda. y Desarrollo Agrario S.A.
• Título misión: Gira científica y tecnológica en manejo de Pre y Post Cosecha de las 

variedades de Uva de Mesa Crimson, Princess y Autumm Royal, y Paltos en el Estado de 
California

• Lugar: California, USA.
• Duración misión: un mes la misión.
• Objetivos logrados: Conocer y evaluar las nuevas alternativas varietales como Autumm 

Royal, Princess y Crimson y su potencialidad en el mercado. 

C A P I T U L O  3 :  I N S T R U M E N T O S  P A R A  L A  I N N O V A C I O N  D E  C O R F O  ( I N N O V A )

3.2.  Pasantía Tecnológica

Tiene por objetivo que las empresas y sus profesionales y técnicos adquieran capacidad de absorción 
y adaptación tecnológica, realizando en terreno las labores ejecutivas u operativas del modo que se 
aplica en entornos más avanzados. En la figura No 12 se observa el instrumento de innovación.

3.2.1.  ¿En qué consiste?

Es un aporte que cofinancia los gastos asociados a la pasantía de un profesional o técnico nacional 
en Centros Tecnológicos Internacionales o en Empresas extranjeras, vinculadas al giro principal de 
la empresa chilena, por un período máximo de tres meses.

Foto No 5: Misión Tecnológica USA 
(Línea de embalaje planta “Del Rey Avocados”, California).
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C A P I T U L O  3 :  I N S T R U M E N T O S  P A R A  L A  I N N O V A C I O N  D E  C O R F O  ( I N N O V A )

3.2.2.  ¿Qué financia?

• Para empresas con ventas anuales menores de UF 100.000: 70% del costo total de la 
pasantía con un máximo de $ 16.000.000.

• Para empresas con ventas anuales  iguales o  superiores a UF100.000: 50% del costo 
total de la pasantía con un máximo de $ 16.000.000.

• Pasajes, viáticos y gastos asociados, curso de formación en la entidad internacional 
receptora, costo de mantener la función en la empresa solicitante durante la pasantía, 
Costo de gestión de la ESN (preparación proyecto, contratación entidad internacional, 
seguimiento) hasta $ 3.500.000.

3.2.3.  ¿Quiénes pueden acceder?

Empresa beneficiaria

• Cualquier entidad del sector privado que tenga personalidad jurídica.
• Al menos dos años de antigüedad del giro productivo.
• Solicita pasantía vinculada al giro de la empresa.
• Designa pasante y le mantiene el contrato mientras dure la pasantía.

Pasante 

• Trabajador permanente de una empresa elegible.
• Contratado en la empresa, con cotizaciones, o socio de la empresa, que trabaje en ella.
• Mínimo seis meses de antigüedad en la empresa.
• Suficiente manejo del Idioma de destino o del inglés.

Figura No 12: Diagrama Instrumento de Innovación Pasantía Tecnológica

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

Entidad del sector privado con personalidad jurídica desea 
que sus profesionales y técnicos se capaciten en centros 
tecnológicos o empresas extranjeras por tres (3) meses.

Instrumento de 
Innova - Corfo que lo apoya

Pasantía 
Tecnológica¿Cómo se accede?

Presentándose en ESN 
(Entidad Supervisora 

Nacional)

Empresas con 
ventas menores
de 100.000 U.F.

Financiamiento

Innova financia 
hasta un 70%

Empresas con 
ventas de más 
de 100.000 U.F.

Innova financia 
hasta un 50%

Aporte máximo Innova de $ 16.000.000 
(pasajes, viáticos, y gastos asociados, curso 
formación) y aporte de $ 3.500.000 como 

costos de gestión para la ESN
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3.2.4.  ¿Cómo se accede?

Presentándose en una Entidad Supervisora Nacional (ESN), (empresas acreditadas ante Innova 
Corfo). Esta entidad hará la solicitud de financiamiento que considera el proyecto formulado según 
las pautas de presentación exigidas, además de antecedentes legales y financieros de las empresas 
postulantes.

Entidad supervisora nacional (ESN)

• Instituciones de prestigio.
• Con amplias y activas redes internacionales de entidades tecnológicas (centros, 

empresas, asociaciones).
• Responsables por la preparación del plan de trabajo y la pre-selección de postulaciones 

que cumplan con los lineamientos del Programa.
• A través de su red internacional:

- Certifican la pertinencia y calidad de los destinos.
- Aseguran la realización de las actividades comprometidas.
- Elaboran los informes finales para INNOVA - CHILE.

C A P I T U L O  3 :  I N S T R U M E N T O S  P A R A  L A  I N N O V A C I O N  D E  C O R F O  ( I N N O V A )

3.2.5.  Caso real de utilización de Pasantía Tecnológica (INNOVA CORFO)

• Empresa beneficiaria: Montes S.A.
• Nombre del proyecto: ”Manejo y Control de Bodegas Viníferas” 
• Lugar de la pasantía: Napa, California - USA /Artesa Winery).
• Resumen del proyecto: Pasantía en el adquirir conocimiento y práctica para el manejo y 

control en bodegas viníferas, investigación y ensayos de vinificación en la viña Artesa en 
Napa, California (Grupo Codorniú) productora de vinos ultrapremium.

• Tiempo en destino: 20 días.
• Entidad Supervisora Nacional: Euro Chile (Fundación Empresarial) 

3.3.  Consultoría Especializada 

Contratación de expertos o consultoría de nivel internacional en tecnologías y procesos productivos 
altamente especializados, con el propósito de satisfacer requerimientos tecnológicos específicos de 
beneficio directo y aplicación inmediata para quienes postulan el proyecto. En la figura No 13 se 
observa el instrumento de innovación.

Figura No 13: Diagrama Instrumento de Innovación Consultoría Especializada

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

Empresas privadas, públicas y entidades tecnológicas requieren contratar 
un experto o consultoría internacional en tecnología y procesos 

altamente especializados con aplicación inmediata en mi empresa

Instrumento de 
Innova - Corfo que lo apoya

Consultoría especializada¿Cómo se accede?

Oficinas Innova en 
Santiago u oficinas 

regionales

Empresas con ventas 
menores de 100.000 U.F.

Financiamiento

Innova financia 
hasta un 70%

Empresas con ventas de 
más de 100.000 U.F.

Innova financia 
hasta un 50%

Aporte máximo Innova de $ 30.000.000 para la 
contratación de expertos
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3.3.1.  ¿Cómo se accede?

A través de la oficinas de Innova Chile en Santiago y sus oficinas regionales

3.3.2.  ¿Quiénes pueden acceder?

Empresas privadas chilenas productoras de bienes o servicios y entidades tecnológicas, que 
acrediten capacidad técnica, administrativa y financiera para ejecutar el proyecto, que no tengan 
deudas morosas y que puedan entregar garantías de ejecución de los aportes de Innova Chile.

3.3.3.  Caso real de utilización de Consultoría Especializada (INNOVA CORFO)

• Empresa beneficiaria: Inversiones Montes Los Olivos S.A. 
• Contacto: Manuel Urmeneta 
• Lugar: San Pedro, Melipilla, R.M. 
• Giro productivo de la empresa: Producción de aceite de oliva.
• Duración consultoría especializada: 50 días.
• Objetivos logrados:

- Se maximizó el porcentaje de extracción de aceite de la fruta, manteniendo la calidad 
de aceite de oliva extra virgen y  se capacitó al personal de la empresa y otras empresas 
en la optimización de este proceso.

- Se instaló en la empresa la capacidad y competencias necesarias para poder realizar el 
proceso de extracción de aceite de oliva extra virgen con estándares europeos.

- Se abordó en forma práctica la selección de frutos (diferentes estados de madurez en 
función de las distintas variedades), variable que afecta la calidad del producto final.

- Se capacitó al personal de la empresa y otras empresas en relación a los parámetros 
(volumen de aceituna que se procesa, temperatura del proceso, revoluciones o velocidad 
de decantación)  para manejar adecuadamente una línea de proceso (la empresa pondrá 
en marcha en la nueva planta procesadora). Esto implicó dejar a punto el funcionamiento 
de la maquinaria recientemente adquirida (marcha blanca) y obtener el producto 
buscado: aceite de oliva extra virgen de excelente calidad.

- Duración consultoría especializada: 50 días.
• Consultora: Euro Chile (Fundación Empresarial)

Foto No 6: Visita consultor internacional para la 
asesoría de planta olivícola de Montes Los Olivos S.A.
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3.4.  Innovación Empresarial Individual

Esta línea de financiamiento del área innovación empresarial apoya proyectos de innovación de 
las empresas, ya sea en el desarrollo de tecnologías de nuevos productos, bienes o servicios y la 
incorporación de nuevos procesos a la producción, incluyendo modelos, prototipos y experiencias 
piloto. En la figura No 14 se observa el instrumento de innovación.

3.4.1.  ¿Qué financia?

Proyectos de innovación que contemplen actividades de investigación y desarrollo de tecnologías 
de nuevos productos, bienes o servicios y la incorporación de nuevos procesos a la producción 
incluyendo modelos, prototipos, experiencias piloto, pago de royalties, patentes y otros derechos de 
terceros independientes y estudios de preinversión (planes de negocios, formulación de proyectos 
de inversión, investigaciones y prospección comercial, testeo y validación comercial, diseño). 

3.4.2.  ¿Cómo se accede?

A través de la oficinas de Innova Chile en Santiago y sus oficinas regionales.

3.4.3.- ¿Quiénes pueden acceder?

Empresas privadas chilenas productoras de bienes o servicios, o personas naturales con iniciación 
de actividades que tributen en primera categoría, que acrediten capacidad técnica, administrativa 
y financiera tanto para ejecutar como para materializar el proyecto, que no tengas deudas morosas 
y que puedan entregar garantías de ejecución de los aportes de Innova Chile.

Figura No 14: Diagrama Instrumento de Innovación Empresarial Individual Innova Corfo

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

Empresas privadas productoras de bienes o servicios, o 
personas naturales con capacidad técnica, administrativa y 
financiera desean crear un nuevo producto tecnológico, un 

bien, servicios o la incorporación de un nuevo proceso el cual 
contempla actividades de investigación y desarrollo.

Instrumento de Innova - Corfo que lo apoya

Innovación Empresarial Individual

¿Cómo se accede?

Oficinas Innova en 
Santiago u oficinas 

regionales

Financiamiento

Cofinanciamiento que cubre 50% costo 
proyecto innovación con tope de $ 400.000.000

Incluye creación y producción de 
modelos, prototipos, experiencias 

piloto, pago de royalties, patentes, 
otros derechos de terceros y 

estudios de preinversión

3.4.4.  Caso real utilización de Innovación Empresarial Individual (INNOVA CORFO)

• Empresa beneficiaria: Vital Berry Marketing S.A.
• Giro: Exportaciones.
• Nombre del proyecto: Desarrollo de tecnología de postcosecha para exportar chirimoyas 

vía marítima a través del uso de atmósfera controlada y usos de inhibidores de Etileno 
 (1 - MCP). 
• Contacto: Cristián Arancibia
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• Logro obtenido: estudiar las variables ambientales del almacenamiento en frío de la 
chirimoya y que producen daño fisiológico y físico del fruto, y determinar las dosis de 
de metilciclopropeno (1 - MCP) como inhibidor de la acción del etileno, para maximizar 
el período de almacenamiento de frutos de chirimoya, permitiendo el transporte vía 
marítima y de esta forma, disminuir el costo de transporte (actualmente se transporta vía 
aérea), y alcanzar nuevos mercados en Europa2.

Foto No 7: Chirimoyas en caja contenedor.

3.5. Apoyo a Negocios Tecnológicos

Esta línea de financiamiento apoya acciones destinadas a la introducción al mercado de resultados 
o productos innovadores obtenidos de la ejecución de proyectos de desarrollo e innovación 
tecnológica. En la figura No 15 se observa el instrumento de innovación.

3.5.1. ¿En qué consiste?

Es un cofinanciamiento, bajo la modalidad de subsidio no reembolsable, de hasta el 70% del monto 
requerido para la ejecución del proyecto con un tope máximo a solicitar al fondo de 50 millones de 
pesos. Las entidades postulantes deben acreditar el aporte de cofinanciamiento en, al menos, un 
30% del total del costo del proyecto.

2Fuente: Sergio Maureira B. (Subdirector Industria Alimentaria, INNOVA Chile).

Figura No 15: Diagrama Instrumento Apoyo a Negocios Tecnológicos de Innova Corfo 

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

Empresas nacionales privadas que en forma propia hayan 
desarrollado innovación y Centros Tecnológicos desean un 

apoyo en la introducción al mercado de resultados o productos 
innovadores obtenidos de ejecución de proyectos de desarrollo 

e innovación tecnológica.

Instrumento de Innova - Corfo que lo apoya

Apoyo a Negocios 
Tecnológicos

¿Cómo se accede?

Oficinas Innova en 
Santiago u oficinas 

regionales

Financiamiento

Cofinanciamiento que cubre 70% la ejecución 
del proyecto con tope máximo de $ 50.000.000

¿Qué financia?
RR.HH., subcontratos, misiones tecnológicas, 
difusión, gastos operación y gastos inversión
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3.5.2.  ¿Qué financia?

• Recursos Humanos: remuneraciones del personal técnico y/o profesional asociado direc-
tamente a las actividades del proyecto. 

• Subcontratos: gasto de actividades contratadas a personas jurídicas, relacionadas 
directamente con la ejecución de servicios y trabajos del proyecto y estadías de expertos 
extranjeros en el país. 

• Misiones Tecnológicas Empresariales: gasto para potenciar los resultados del proyecto, 
identificando los gastos de transporte, estadías, hoteles, pasajes etc.

• Difusión: Corresponde al gasto en actividades relativas a la promoción y difusión del 
producto.

• Gastos de Operación: gastos directos asociados a la ejecución del proyecto tales como: 
materiales, combustibles, insumos, suministros, arriendo de vehículos, etc.

• Gastos de inversión: gastos de adquisición de bienes y habilitaciones menores de 
infraestructura, que tengan relación directa con la actividad de validación de productos 
y/o prototipos comerciales. Adicionalmente, se podrá presupuestar gastos de derechos de 
propiedad intelectual e industrial, tales como pago de royalties, patentes, entre otros.

3.5.3.  ¿Cómo se accede?

A través de la oficinas de Innova Chile en Santiago y sus oficinas regionales

3.5.4.  ¿Quiénes pueden acceder?

• Entidades calificadas como Centros Tecnológicos, entendiéndose por tales los que cuenten 
con capacidades permanentes en recursos profesionales, activos especializados y de gestión, 
orientados a atender los requerimientos en el ámbito tecnológico para una industria o 
sector productivo, que hayan tenido la calidad de beneficiarias, con financiamiento Innova 
Chile, ya sea en concursos o licitaciones u otros mecanismos de asignación de recursos 
excluidas las línea de Estudios de Preinversión de Consorcios y Desarrollo de Consorcios 
o con otros fondos tecnológicos nacionales de carácter público. En este caso se debe 
concurrir en forma asociada con una o más entidades que posean la aptitud comercial para 
generar nuevos negocios a partir de los resultados y productos obtenidos en los proyectos, 
entre las que se pueden considerar empresas productivas, empresas de base tecnológica, 
inversionistas potenciales; broker y/o comercializadores de tecnologías. 

• Empresas privadas nacionales que han desarrollado una innovación con financiamiento 
propio, de terceros, o con fondos tecnológicos nacionales de carácter público. Esta 
innovación debe estar relacionada con el giro principal de la empresa, preferentemente, 
en los sectores relativos a biotecnología, agroindustrial, informática, telecomunicaciones, 
electrónica y microelectrónica, química, metalmecánica, manufactura y procesos 
industriales. Deben acreditar una existencia efectiva de a lo menos dos años contados 
hacia atrás desde la fecha de su postulación. 

3.5.5.  Caso real utilización de Apoyo a Negocios Tecnológicos (INNOVA CORFO)

• Empresa: Sociedad Agrícola Naicura S.A.
• Giro: Producción frutícola
• Lugar: Fundo Naicura, Quinta de Tilcoco, Región de O’Higgins. 
• Nombre proyecto: Thermal Pest Control.
• Logro obtenido: a través de la presentación del proyecto en Innova Chile se validó la 

tecnología de método de control de plagas y enfermedades con golpes de calor y además 
se iniciaron los trámites de patentamiento en Estados Unidos. Se comprobó que las hileras 
tratadas con este sistema prácticamente no tenían arañitas rojas y si fitoseidos.

• Institución encargada del proyecto: Instituto Nacional de Investigación Agropecuaria 
(INIA).

• Contacto: Florencio Lazo B.
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3.6.  Programas de Difusión Tecnológica

Tiene por objetivo apoyar la difusión3 de tecnología. Asigna financiamiento a programas y proyectos 
destinados a la prospección tecnológica en el extranjero y a la posterior difusión de los resultados 
obtenidos, a nivel de centros, entidades tecnológicas y universidades, para facilitar el acceso a 
información y conocimiento relativos a alternativas tecnológicas de aplicación productiva. En la 
figura No14 se observa el instrumento de innovación.

3.6.1.  ¿Quiénes pueden acceder?

• Institutos tecnológicos nacionales públicos o privados 
• Universidades 
• Entidades tecnológicas con experiencias y especialización en el desarrollo de proyectos 

vinculados a alternativas tecnológicas de aplicación productiva 
• Centros de Difusión Tecnológica

Tales entidades deberán presentar una existencia efectiva de, a lo menos, dos años contados hacia 
atrás desde la fecha de esta convocatoria, con o sin fines de lucro, que posean personalidad jurídica, 
capacidades técnicas permanentes e infraestructura. Las entidades postulantes deberán concurrir 
asociadas con empresas representativas de un sector o asociaciones gremiales o empresariales, 
relevantes para los fines del proyecto.

3.6.2.  ¿En qué consiste?

Los fondos asignados son no reembolsables y se entregarán a través de subvenciones para la 
ejecución de los programas y/o proyectos. El monto máximo de cofinanciamiento INNOVA Chile será 
del 80% del costo total del proyecto, con un tope de 80 millones de pesos, de los cuales, se podrá 
destinar hasta un máximo de 45% del financiamiento INNOVA Chile a la etapa de prospección.

3.6.3.  ¿Cómo se accede?

Este proceso se dividirá en dos etapas:

• Presentación de Perfiles: El plazo de presentación será desde la fecha señalada en el aviso 
de apertura de la Convocatoria y hasta que se comunique el cierre de postulación de 
perfiles, con ocasión del término de la ventanilla abierta. Los perfiles deberán presentarse 
en cuatro ejemplares (un ejemplar en archivo electrónico) en la Oficina de Partes de Corfo 
(Moneda 921, 2° piso, Santiago).

• Presentación de Proyectos: Una vez comunicada la aprobación del perfil, se efectuará un 
análisis especial de los proyectos postulados al concurso, cuyo objeto es descartar aquellos 
que no cumplan con los criterios especificados en las bases.

3  Difusión: es el proceso mediante el cual una innovación se propaga en la economía a través de canales de mercado, 
desde su primera implementación hacia diferentes consumidores, países, regiones, sectores, mercados y empresas (José 
Miguel Madariaga Ejecutivos de Proyectos, Dirección Regional O’Higgins, Corfo).

Foto No 8: Parronales de uva de mesa.
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Figura No 16: Programas de Difusión Tecnológica Innova Corfo 

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.

Programas tecnológicos, Centros de Difusión 
Tecnológica, Entidades Tecnológicas y Universidades

Instrumento de Innova - Corfo que lo apoya

Programa 
de Difusión 
Tecnológica

¿Cómo se accede?

1o Paso: Presentar
perfil del proyecto

Financiamiento

Cofinanciamiento que cubre 80% 
el costo total del proyecto con tope 

máximo de $ 80.000.000 y un máximo 
de 45% en la etapa de prospección

Deseamos un apoyo en la difusión tecnológica, 
financiamiento a la prospección tecnológica en el 

extranjero y posterior difusión del resultado obtenido 
para facilitar acceso de información y conocimiento de 

alternativas tecnológicas con aplicación productiva.

Oficinas Innova 
en Santiago

2o Paso: Presentar
el proyecto

3.6.4.  Caso real utilización Programa de Difusión Tecnológica (INNOVA CORFO)

• Empresa gestora: Fundación Para El Desarrollo Frutícola
• Contacto: Cristián Arancibia R. 
• Otras empresas del proyecto: OTIC Agrocap e Interfases Capacitación Ltda.
• Título del proyecto: Desarrollo y transferencia de una metodología en la formación de 

Competencias Laborales para mejorar la productividad.
• Objetivo: Adecuación y validación de la metodología SIMAPRO (Sistema de medición 

y avance de la productividad) para el desarrollo de competencias para mejorar la 
productividad y calidad en las etapas de cosecha y embalaje de fruta fresca y establecer 
la medición y avance de la productividad alcanzada.

Foto No 9: Levantamiento de información, metodología SIMAPRO
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CAPITULO IV:

Instrumentos para el 
emprendimiento de Corfo
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4.1.  Programa Capital Semilla

4.1.1.  Definición general

Esta línea de financiamiento busca fomentar el surgimiento de nuevos emprendedores mediante 
la asignación de recursos a la formulación y ejecución proyectos de negocios innovadores, en sus 
etapas de creación, puesta en marcha y despegue.

Es un aporte no reembolsable que cofinancia la definición y formulación de proyectos de negocios 
innovadores, sobre la base de postulación de perfiles. Una vez ejecutada esta etapa de formulación, 
pueden optar al cofinanciamiento para la ejecución del proyecto. En ambos casos, mediante 
entidades patrocinadoras inscritas en la lista de patrocinadores de Innova Chile.
 
Para tal efecto, considera dos líneas de financiamiento:

• Línea 1:  Estudios de preinversión para proyectos de capital semilla.
• Línea 2:  Apoyo a la puesta en marcha de proyectos de capital semilla.

En ambos casos, debe tratarse de iniciativas que propongan la creación, puesta en marcha y 
despegue de nuevos emprendimientos. Entre sus principales requisitos figuran que se refieran 
a productos o servicios técnicamente validados, que presenten una diferenciación significativa 
respecto del mercado, que no hayan sido implementados en el país y que muestren oportunidades 
comerciales, expectativas de rentabilidad y de crecimiento futuro. 
 

4.1.2.  ¿Quiénes pueden acceder?
 
Pueden postular perfiles de proyectos: personas naturales mayores de 18 años y empresas “sin 
historia”, con menos de 18 meses de existencia.
 
En todos los casos el emprendedor debe demostrar capacidades y habilidades para la puesta en 
marcha del nuevo negocio.
 

4.1.3.  ¿Qué financia?
 
En el caso de perfiles de proyectos, Innova Chile aporta hasta 80% del monto requerido para la 
definición y formulación del proyecto, con un tope máximo de 6 millones de pesos, no reembolsables. 
Dentro de este monto se considera un porcentaje de recursos para los gastos del patrocinador, que 
no puede exceder de 1 millón de pesos. Los proponentes deben financiar el 20% del costo total de 
las actividades, de los cuales 750 mil pesos deben corresponder a aportes en dinero.
 
Con este aporte es posible financiar, para su realización en un período máximo de 5 meses, 
actividades tales como: estudios de mercado, fortalecimiento del plan de negocios, inicio de la 
empresa, validación comercial del producto o servicio y prospección de mercado.

Para la ejecución de los proyectos propiamente tales, Innova Chile aporta hasta el 90% del monto 
requerido, con un tope máximo de 40 millones de pesos, no reembolsables. Dentro de este monto 
se considera un porcentaje de recursos para los gastos del patrocinador que no puede exceder, en 
total, de 6 millones de pesos. Los proponentes deben financiar el 10% del costo total.
 
Con este aporte es posible financiar, para su realización en un período máximo de 12 meses, 
actividades tales como: protección de la propiedad intelectual e industrial, reforzamientos de 
estudios de mercado, actualización de planes de negocio y/o asistencias técnicas especializadas, 
adecuación o remodelación de infraestructura, arriendo de inmueble, empaquetamiento comercial 
de productos o servicios (diseño de envase, fabricación de manuales, certificación de productos 
en entidades reguladoras correspondientes, diseño de marca, fabricación de muestras para testeo 
comercial), prospección, validación comercial, difusión, ventas y gestión del negocio. 
 

4. Instrumentos para el emprendimiento 
    de Corfo
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4.1.4.  ¿Cómo se accede?
 
Tanto los perfiles como los proyectos se presentan a través de un patrocinador perteneciente 
a la base de datos de Patrocinadores acreditados por INNOVA Chile, quien puede hacer las  
postulaciones dentro de los primeros diez días de cada mes, para el caso de los perfiles, y cualquier 
día hábil (“ventanilla abierta”) para el caso de los proyectos. Lo anterior no excluye la realización 
de convocatorias especiales.
 
En ambos casos, el patrocinador presenta en las oficinas de Innova Chile en Santiago o en las 
Direcciones Regionales de CORFO la solicitud de financiamiento de acuerdo a las pautas de 
postulación contenidas en las bases.

4.1.5.  Caso real utilización Programa de Capital Semilla

• Empresa beneficiaria: Roberto Trincado.
• Línea: Perfiles de proyecto.
• Mercado: Biotecnológico.
• Perfil Capital Semilla: fortalecimiento de la definición del nuevo negocio, a través del 

desarrollo de un plan de negocios que contenga toda la información necesaria para la 
puesta en marcha de este nuevo negocio. Para este fin se creará una nueva empresa, 
se dimensionará y conocerán las características del mercado objetivo, se establecerán 
acuerdos con potenciales clientes y se estimarán los requerimientos de capital y flujos que 
generará el nuevo negocio dada las características del mercado, las regulaciones vigentes 
y los clientes potenciales4. 

4  Fuente: Ben - Hur Leyton Barrios, Ejecutivo Técnico, Innova Chile (Región de O’Higgins), año 2007.

C A P I T U L O  4 :  I N S T R U M E N T O S  P A R A  E L  E M P R E N D I M I E N T O  D E  C O R F O
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CAPITULO V:

Instrumentos para la 
inversión de Corfo
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5.1.  Crédito Corfo Inversión para la Pyme

5.1.1.  ¿En qué consiste?

Es un crédito de largo plazo que financia los proyectos de inversión de las pymes, con tasas 
preferentes y la garantía de CORFO por el 50% de la operación.

5.1.2.  ¿Quiénes pueden acceder?

Empresas (personas naturales y jurídicas) productoras de bienes y servicios, con ventas anuales de 
hasta UF 100.000, excluido el IVA.

5.1.3.  ¿Qué tipo de proyectos financia?

Cualquier proyecto de inversión que deseen realizar las empresas, sea a través de créditos o de 
leasing. Hasta un 30% del monto de la operación se puede utilizar para capital de trabajo asociado a 
la inversión. También sirve para refinanciar créditos destinados originalmente al fin de inversión.

5.1.4.  ¿Cuánto financia?

Hasta el 100% de la inversión, con un plazo de pago mínimo de 3 años y una tasa de interés máxima 
que va de 8,7% a 13% anual, en pesos, dependiendo de la evaluación que realice el banco. Para 
aquellas pymes que no cuentan con garantías suficientes para obtener este financiamiento, CORFO 
ha dispuesto una garantía complementaria, que cubre hasta el 50% del crédito o de la operación 
de leasing, con un límite de cobertura de UF 5.000 por beneficiario. Ese porcentaje sube hasta 70% 
para empresas que cuenten con certificación vigente de: Norma Chilena Oficial NCh 2909, Of. 2004; 
Norma Chilena Oficial NCh ISO 9001, Of. 2001 o los de la norma ISO 9001/2000.

5.1.5.  ¿Cómo acceder?

En los bancos que se adjudicaron la licitación de Corfo para operar esta línea de financiamiento. 
Los bancos son el  BCI, Banco de Chile, Banco Security, Banco del Desarrollo, Banco BBVA, Banco 
Santander - Santiago y Banco Estado. Es importante comparar las condiciones que ofrecen los 
bancos que se adjudicaron recursos para otorgar el Crédito Corfo Inversión, de modo de elegir la 
que le resulte más conveniente.

5.1.6.  Caso real utilización Crédito Corfo Inversión para la Pyme (INNOVA CORFO)

• Empresa solicitante del crédito: Miel de Palma Santa Marta.
• Contacto: René Mansilla Steinmeyer.
• Localidad: Las Cabras, Región de O’Higgins.
• Objetivo del crédito: Electrificación predial para garantizar el suministro eléctrico ya que 

dependía de un generador. Ahora tiene una mayor estabilidad energética  
• Monto del crédito: $ 4.000.000
• Banco: Del Desarrollo (Scotiabank).

5. Instrumentos para la inversión de Corfo
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5.2.  Estudios de Pre - Inversión

5.2.1.  ¿En qué consiste?

Cofinancia la realización de estudios de Prefactibilidad, de localización u otros estudios previos 
y necesarios para la materialización de la inversión (por ejemplo: estudio de impacto ambiental, 
estudio de mecánica de suelos, estudio arquitectónico y/o de ingeniería, etc.). El monto del subsidio 
para estudios de preinversión no podrá exceder del 60% del costo total del estudio y tendrá un 
tope máximo por empresa de treinta mil dólares (US$ 30.000).

5.3.  Estudios y/o Asesorías especializadas en etapas de Pre Inversión

5.3.1.  En qué consiste?

Es un monto que cubre parte de los estudios o asesorías especializadas en etapa pre – inversión 
para proyectos iguales o superiores a US$ 250.000 y proyectos nuevos sobre US$ 400.000. El 
cofinanciamiento será de hasta 50% del costo del estudio o asesoría, con un tope de US$ 60.000 y 
del 2% de la inversión. Se exceptúa esta línea de financiamiento para proyecto que se localicen en 
la Región Metropolitana.

5.3.2.  ¿Qué financia?

En términos generales usted podrá obtener parte del financiamiento necesario para:

• Estudios de pre-factibilidad y factibilidad. 
• Otros estudios necesarios para la materialización de la inversión. 
• Asesorías especializadas necesarias para materializar el proyecto (Estudios prospectivos; 

técnico - económico; ingeniería básica; ingeniería de detalle; impacto ambiental; entre 
otros).

5.3.3.  Caso real utilización de cofinanciamiento de estudios de pre - inversión 

• Empresa beneficiaria del cofinanciamiento de estudio: Comercial y Servicios Rosario S.A.
• Giro: Agroindustria.
• Localidad: Santa Isabel, Rosario, Región de O’Higgins.
• Proyecto: Planta de compostaje.

C A P I T U L O  5 :  I N S T R U M E N T O S  P A R A  L A  I N V E R S I O N  D E  C O R F O

5.4.  Estudios de preinversión para proyectos a partir de fuentes renovables no 
        convencionales (ERNC)

5.4.1.  ¿En qué consiste?

Es un monto que cubre parte de los estudios o asesorías especializadas en etapa pre - inversión para 
proyectos iguales o superiores a US$ 400.000 y que no excedan de US$ 2.000.000.

El cofinanciamiento será  de hasta 50% del costo del estudio o asesoría, con un tope máximo de 
$5.000.000 por empresa. Si la inversión es igual o superior a US$ 2.000.000, el subsidio tendrá un 
tope máximo de US$ 60.000 por empresa.

5.4.2.  ¿Quiénes pueden postular?

Los beneficiarios del subsidio serán empresas privadas, sean personas naturales o jurídicas, 
nacionales o extranjeras, no necesariamente vinculadas con el negocio de la generación energética, 
que desarrollen proyectos de inversión en generación de energía a partir de fuentes renovables, 
por montos iguales o superiores a US$ 400.000. 

Los beneficiarios no podrán acceder a subsidios similares contemplados en los Reglamentos de 
Promoción de Inversiones en las Zonas Rezagadas o de Reconversión Productiva.
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C A P I T U L O  5 :  I N S T R U M E N T O S  P A R A  L A  I N V E R S I O N  D E  C O R F O

5.4.3.  ¿Qué financia?

En términos generales usted podrá obtener parte del financiamiento necesario para:

• Estudios de pre - factibilidad y factibilidad. 
• Otros estudios necesarios para la materialización de la inversión. 
• Asesorías especializadas necesarias para materializar el Proyecto (estudios prospectivos 

del recurso energético; técnico - económico; ingeniería básica; ingeniería de detalle; 
impacto ambiental; entre otros). 

• Estudios necesarios para evaluar e incorporar el proyecto al mecanismo de desarrollo 
limpio.

5.4.4.  Tipos de proyectos elegibles 

• Proyectos de generación factibles de conectar al sistema eléctrico cuyos excedentes 
de potencia suministrada al sistema sean inferiores a 20 MW y cuyo origen sea de la 
siguientes fuentes: geotérmica; eólica; solar; biomasa; mareomotriz; pequeñas centrales 
hidroeléctricas y otras similares determinadas fundadamente por la Comisión Nacional 
de Energía (CNE). 

• Condición de elegibilidad crítica: propiedad del recurso (o derecho de explotación) o 
compromiso formal del propietario.

• Para estudios prospectivos (Ej.: viento, solar) basta con autorización del propietario del 
terreno. 

5.4.5.  Criterio de evaluación

Entre los criterios de evaluación destacan el grado de avance y el plan de inversión del proyecto, la 
capacidad y fortaleza del solicitante, el impacto económico y social regional, la reducción de gases 
de efecto invernadero y el porcentaje de financiamiento de estudios por parte del solicitante. 

Una comisión técnica asesora conformada por expertos de la CNE y Corfo se encargará de la primera 
parte del proceso de evaluación de los postulantes. 

Nota: La postulación de proyectos se enmarca en Programa de Promoción y Atracción de Inversiones 
a Regiones TodoChile, de Corfo, por lo cual no incluye a la R.M. El plazo de ejecución de los estudios 
será de hasta 16 meses.

5.4.6.  Caso real utilización del instrumento

• Proyecto: Parque Eólico La Cumbre.
• Tipo de Energía Renovable: Eólica.
• Lugar proyecto: San Francisco de Mostazal, Región de O’Higgins.
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CAPITULO VI:

Otros instrumentos 
del Estado
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Otros instrumentos de interés para los productores frutícolas son los de la Fundación para la 
Innovación Agraria (ver cuadro No 6), los del Servicio Agrícola y Ganadero SAG (ver cuadro No 7) y 
los de ProChile (ver cuadro No 8)

6. Otros instrumentos del estado

Cuadro No 6: Instrumentos de la Fundación para la Innovación Agraria (FIA)

Fu
n

d
ac

ió
n

 p
ar

a 
la

 In
n

o
va

ci
ó

n
 A

g
ra

ri
a

 Institución Instrumento Descripción Financiamiento

Participación 
en eventos 

técnicos

Innovación 
en Marketing 

Agro-
alimentario

Consiste en la asistencia individual 
o de un grupo de personas 

del sector silvoagropecuario a 
eventos técnicos internacionales 
tales como seminarios, simposios, 

congresos, jornadas y ferias 
tecnológicas organizadas 

por instituciones chilenas o 
extranjeras, contribuyendo a la 

innovación en producto, proceso, 
marketing y organización

Puede ser financiada 
con aporte FIA (no 

reembolsable) en un 
monto máximo de 

$ 1.500.000 por 
participante. Este no 

puede representar más 
del 70% del costo total 
de la participación en la 

actividad.

Estudia movimiento y conducta 
de bienes y servicios del sector 

agropecuario, enfatizando 
temas como el comportamiento 

del consumidor y promoción 
de productos agrícolas. Analiza 

cambios y tendencias en 
los mercados de productos 

alimentarios y sus implicancias 
para las cadenas productivas 

agrarias.

El aporte máximo es de 
$ 20.000.000 para estudios; 
$ 40.000.000 para proyectos 
y $ 10.000.000 para cursos o 
pasantías. Estos no pueden 
representar más del 80% 
del costo total de cada 

instrumento. En el caso de 
solicitar financiamiento 

para más de un instrumento 
dentro de la postulación, el 

aporte no podrá ser superior 
a los $ 60.000.000

Fuente: Elaborado en base a FIA, año 2007.

Cuadro No 7: Instrumentos del Servicio Agrícola y Ganadero (SAG)

Se
rv

ic
io

 A
g

rí
co

la
 y

 G
an

ad
er

o

 Institución Instrumento Descripción Financiamiento

Fondo al 
patrimonio
fitosanitario

Destinado a fomentar la 
colaboración entre los 

sectores público y privado, a 
través del cofinanciamiento 
de iniciativas que procuren 

mejorar la condición de 
los recursos productivos 

agrícolas, pecuarios y 
forestales.

Financia hasta el 70% del costo 
total del proyecto, mientras 

que el postulante debe aportar, 
como mínimo el 30% restante. 

Financia hasta un monto 
máximo anual de 75 millones de 
pesos para cada proyecto. Cada 
proyecto debe desarrollarse en 

un plazo máximo de 4 años.

Fuente: Elaborado en base a SAG, año 2007.
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Cuadro No 8: Instrumentos de ProChile
Pr

o
C

h
ile

 Institución Instrumento Descripción

Fondo de promoción 
de exportaciones  

Silvoagropecuarias 
(FPESA)

El objetivo es ampliar la cobertura de apoyo 
del Fondo de Promoción de Exportaciones 
Silvoagropecuarias, propiciando que más 
empresas del sector formulen y ejecuten 

proyectos de promoción de exportaciones. 
Dirigido a toda persona natural o jurídica 
exportadora o con potencial exportador.

Fuente: Elaborado en base a ProChile, año 2007.

C A P I T U L O  6 :  O T R O S  I N S T R U M E N T O S  D E L  E S TA D O

Programa de 
Internalización para la 
Agricultura Campesina

Contempla iniciativas privadas del sector 
silvoagropecuario que buscan posicionar sus 
productos en el mercado internacional, ya 

sea directa o indirectamente, a través de una 
agroindustria o comercializadora. Pueden 

participar en este Programa personas naturales, 
empresas individuales o asociativas con 

personalidad jurídica que sean o no usuarios de 
INDAP.
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CAPITULO VII:

Instrumentos de la CNR
(Comisión Nacional de Riego)



M A N U A L  D E  I N S T R U M E N T O S  D E L  E S TA D O  C O M O  A P O Y O  A L  D E S A R R O L L O  D E  L O S  P R O D U C T O R E S  F R U T I C O L A S
52



M A N U A L  D E  I N S T R U M E N T O S  D E L  E S TA D O  C O M O  A P O Y O  A L  D E S A R R O L L O  D E  L O S  P R O D U C T O R E S  F R U T I C O L A S
53

7.1.  Ley 18.450 de Fomento al Riego

7.1.1.  Antecedentes generales

La Ley 18.450, de Fomento a la Inversión Privada en Obras de Riego y Drenaje (obras menores 
de riego y drenaje) dependiente de la Comisión Nacional de Riego (CNR) es un instrumento de 
cofinanciamiento para que los productores agrícolas puedan realizar inversiones en sistema 
tecnificación del riego.

7.1.2.  ¿Quiénes pueden postular?

a) Personas naturales o jurídicas, propietarias o usufructuarias y los poseedores materiales 
de un predio agrícola en proceso de regularización de títulos.

b) Organizaciones de usuarios de obras de riego previstas en el Código de Aguas y las 
comunidades no organizadas que hayan iniciado su constitución.

c) Organizaciones de regantes, como juntas de vigilancia, asociaciones de canalistas, 
comunidades de aguas, comunidades de tierra, sociedades agrícolas y cooperativas.

• Deben demostrar ser dueñas de la tierra y poseer derechos de aguas.
• Los agricultores pequeños, medianos y grandes pueden postular en forma individual, 

debiendo acreditar el dominio o usufructo de la tierra a beneficiar y la tenencia de los 
derechos de aguas.

• Los arrendatarios, medieros o comodatarios de un predio no pueden hacerlo por no ser 
dueños de la tierra.

7.1.3.- Condiciones básicas para postular

Para postular a estos concursos son la necesidad de:

• Acreditar el dominio vigente sobre el predio. Estos se demuestran presentando una 
copia, autorizada ante Notario, de la inscripción vigente del dominio de las aguas del 
peticionario.

• Contar con los derechos de aprovechamiento de aguas legalmente inscritos.
 En el caso de la construcción o habilitación de un pozo, se demuestran con un certificado 

de la Dirección General de Aguas señalando que la obra se ajusta a las normas de 
exploración y explotación de aguas subterráneas, así como un certificado de la prueba 
de bombeo otorgado por la Dirección de Obras Hidráulicas con el caudal de litros de 
agua por segundo (Lt/seg)

 Las organizaciones de usuarios podrán constituirse en cualquier tipo de sociedad que 
tenga por objeto tomar aguas del canal matriz, repartirlas entre titulares de derechos, 
construir, explotar o conservar y mejorar obras de captación. Para ello deberán demostrar 
que se encuentran con su vigencia al día e incluir copia de sus estatutos, adjuntando acta 
de asamblea de socios que autoriza al directorio para que participe en el concurso y 
determine, comprometa y garantice el pago del aporte del proyecto.

7.1.4.  Preparación del proyecto

Los proyectos los elaboran profesionales o consultores inscritos en el Registro de Consultores de la 
Dirección General de Obras Públicas (DGOP), categoría Estudios del Uso del Suelo y el Agua. Para 
contactarse con ellos, esa Dirección tiene un Registro actualizado con direcciones y teléfonos, en 
Santiago y en las capitales regionales.

Estos profesionales son los responsables de completar la carpeta con los antecedentes legales y 
administrativos que, con mayor frecuencia, establecen las Bases.

7. Instrumentos de la CNR
     (Comisión Nacional de Riego)
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7.1.5.  Costos del programa

• El costo de elaboración de los proyectos se considera en los cálculos de los mismos. A modo 
de orientación, los valores de preparación del proyecto, la supervisión de la ejecución de 
las obras y los gastos generales no podrán exceder al 20% del costo total de la construcción 
y rehabilitación de las obras.

• El estudio y la supervisión tienen un costo que va entre el 1 y el 10% del monto total del 
proyecto. Los costos de los materiales dependen de la magnitud de la obra. Por ejemplo, 
en el caso de hacer un pozo profundo, éstos van de 100 mil a 200 mil pesos el metro lineal 
de profundidad. Según el sistema de riego, sea goteo, microaspersión o cintas, hay costos 
que van de $ 1 millón a $ 1,5 millones de pesos por hectárea.

• El movimiento de tierras tiene valores de $ 500 a $ 2.000 el metro cúbico (m3).
 

7.1.6.  Caso real utilización de Ley 18.450 de Fomento al Riego

• Empresa beneficiaria: Laura Yolanda Carvajal Avila.
• Contacto: Yolanda Carvajal Avila.
• Giro: Agrícola, frutales naranjos, limones y paltos.
• Localidad: Peumo, Región de O’Higgins.
• Actividades realizadas: Diseño de ingeniería del riego por goteo, materiales e instalación 

en naranjos, limones y paltas.
• Proyecto presentado a la CNR: Cepia Ingenieros Ltda.

C A P I T U L O  7 :  I N S T R U M E N T O S  D E  L A  C N R  ( C O M I S I O N  N A C I O N A L  D E  R I E G O )
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CAPITULO VIII:

Agentes operadores
Corfo
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8.1.  Listado de Agentes Operadores de Corfo a nivel nacional

En el cuadro No 9 se observa el total de agentes operadores de Corfo que operan a lo largo del país, 
ordenados por regiones de norte a sur.

8. Agentes operadores Corfo

 1 ACTI

 2 ASOEX A.G.

 3 Asexma

 4 Asexma Bío-Bío

 5 CCS

 6 CCII

 7 CNC

 8 Cinde

 9 Copeval S.A.

 10 CCV

 11 Corparauco

 12 Corproa

 13 Codesser

 14 Cordenor

 15 Codeproval

 16 CDP

 17 Fedefruta F.G.

 18 Intech

 19 Sercotec

 20 SOFO

 21 Trafkin

Cuadro No 9: Listado de Agentes Operadores a nivel nacional

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.
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8.3.  Nombre de Agentes Operadores de Corfo a nivel nacional

• ACTI: Asociación Chilena de Empresas de Tecnologías de Información 
• ASOEX A.G.: Asociación de Exportadores de Chile. 
• Asexma: Asociación de Exportadores de Manufacturas 
• Asexma Bío - Bío: Asociación de Exportadores de Manufacturas de la VIII Región 
• CCS: Cámara de Comercio de Santiago.
• CCII: Cámara de Comercio, Industria, Servicios, Turismo de Iquique.
• CCV: Corporación Chilena del Vino.
• CNC: Cámara Nacional de Comercio.
• Cinde: Centro de Innovación y Desarrollo Empresarial.
• Trafkin: Centro para el Desarrollo de la Araucanía.
• Copeval S.A.: Cooperativa Agropecuaria del Valle Central S.A.  
• CCV: Corporación Chilena del Vino.
• Corparauco: Corporación de Desarrollo de Arauco.
• Corproa: Corporación para el Desarrollo de la Región de Atacama.
• Codesser: Corporación de Desarrollo Social del Sector Rural.
• Cordenor: Corporación del Norte para el Desarrollo e Integración.
• Codeproval: Corporación para el Desarrollo de la Provincia de Valdivia.
• CDP: Corporación para el Desarrollo Productivo de la II Región.
• Fedefruta F.G.: Federación de Productores de Frutas de Chile F.G.
• Intech: Instituto Textil de Chile.
• Sercotec: Servicio de Cooperación Técnica.
• SOFO: Sociedad de Fomento Agrícola de Temuco A.G.

C A P I T U L O  8 :  A G E N T E S  O P E R A D O R E S  C O R F O

8.2.  Listado de Agentes Operadores de Corfo de la Región de O’Higgins

En el cuadro No 10 se observa los Agentes Operadores de la Región de O’Higgins.

Cuadro No 10: Listado Agentes Operadores Región de O’Higgins

 
No Agente Datos de contacto
  Operador Corfo Dirección Comuna Fono E-mail Contacto

 
1 Copeval S.A.

 Av. Manuel Rodríguez  
San Fernando (72) 740410 m.letelier@copeval.cl Miguel Letelier

   No 1099

 2 CCV Ruta 5 Sur Km. 103,3 Requínoa (72) 552180 fargandona@ccv.cl Fabiola Argandoña

 
3 Codesser

 Germán Riesco 230 
Rancagua (72) 223828 jaime.baeza@codesser.cl Jaime Baeza

   P. 5, Of. 502

 4 Sercotec Alcázar No 40 Rancagua (72) 225970 - -

Fuente: Elaborado en base a Corfo, año 2007.
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CAPITULO IX:

Contactos de interés



M A N U A L  D E  I N S T R U M E N T O S  D E L  E S TA D O  C O M O  A P O Y O  A L  D E S A R R O L L O  D E  L O S  P R O D U C T O R E S  F R U T I C O L A S
60



M A N U A L  D E  I N S T R U M E N T O S  D E L  E S TA D O  C O M O  A P O Y O  A L  D E S A R R O L L O  D E  L O S  P R O D U C T O R E S  F R U T I C O L A S
61

9. Contactos de interés

 1 Fundación Para el www.fdf.cl
  desarrollo Frutícola

 
2

 Nodo Cítricos y Paltos (Región 
www.citricosypaltos.cl   del Libertador General 

  Bernardo O’Higgins

 
3
 Asociación de Exportadores de  

www.asoex.cl  Chile A.G. (Asoex A.G.)

 4 OTIC Agrocap www.agrocap.cl

 5 CORFO www.corfo.cl

 6 FIA www.fia.cl

 7 SAG www.sag.gob.cl

 8 PROCHILE www.prochile.cl

 9 Comisión Nacional de Riego www.cnr.cl

 10 INDAP www.indap.cl

Cuadro No 11: Contactos de Interés

Fuente: Elaborado por FDF, año 2007.

 No Nombre contacto Sitio web Logotipo
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